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¢Por qué
este

En el entorno de las pequenas y medianas
empresas, una gestion de compras
deficiente impacta directamente en el
margen de ganancia vy la liquidez. La falta

de politicas claras de adquisicion, el
descontrol de inventarios y una
negociacion empirica con proveedores
generan sobrecostos operativos, compras
reactivas y quiebres de stock que pueden
frenar el crecimiento del negocio.

Este curso prdctico estd disenado para ayudarte o
transformar la gestion de compras de tu empresa
y lograr menores sobrecostos, mayor poder de
negociacion con proveedores y un mejor control de
inventarios.

A través de herramientas de planificacion de necesidades, seleccion vy
homologacion de proveedores, negociacion técnica e indicadores de
rotacion, aprenderds a optimizar tus compras, reducir costos ocultos,
prevenir productos obsoletos y tomar decisiones mads eficientes para
mejorar la rentabilidad de tu negocio.
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Beneficios
Exclusivos

Certificqcién ‘e
nombre de Ig Camara
de Comercio de Lima

Acreditando su capacidad como
vocero corporativo autorizado frente
al mercado.

Respaldo Institucional CCL
Certificacion digital a nombre de la
Cadmara de Comercio de Lima
(Educacion Ejecutiva - Unidad Alto
Gerencio), la institucion empresarial
referente del pais.

Proyecto Integrador Aplicado (Plan de
Abastecimiento): Desarrollards  un
plan de compras y abastecimiento
completo para tu empresa o
emprendimiento, gue incluye politicas
de adquisicidn, cronograma vy
evaluacion de proveedores con
asesoria docente.

Metodologia 100% Prdactica y Accesible:
Talleres guiados con  plantillas
descargables, formatos de control,
simulaciones de negociacion y casos
aplicados a la realidad nacional.

Digitalizacion ~ y  Automatizacion
Logistica:  Uso de herramientas
tecnoldgicas, marketplaces B2B vy
software al alcance de las PYMES para
optimizar flujos de compra.

Plana Docente C-lLevel del Sector
Logistico: Formacion guiada por un
exlider de distribucion de grandes
corporaciones como San Fernando,
Hersil y AC Farma.
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¢A quién estd

Este entrenamiento intensivo ha sido estructurado

Emprendedores, duenos de
negocios Yy responsables de
PYMES que buscan
profesionalizar su gestion de
compras, reducir costos y
mejorar la rentabilidad de su

empresa.

meticulosamente para:

Responsables de Area y
Supervisores (Mandos
Medios): Encargados de
logistica, operaciones,
administracion y almacenes
que requieren estructurar sus
procesos de
aprovisionamiento.

Personal administrativo y
logistico, estudiantes y
profesionales en formacion,
interesados en fortalecer
competencias practicas en
cotizaciones, pedidos, control
de stock y cadena de
suministro.
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¢Qué lograras
al finalizar el
programa?

Estructurar la Planificacion de Compras: Clasificar necesidades con o
nMatriz de compras y curva ABC para optimizar presupuestos.

Seleccionar y Evaluar Proveedores Estratégicos: Implementar criterios de
homologacion, calidad y cuadros comparativos de cotizacion.

Ejecutar Negociaciones Efectivas: Utilizar metodologias como BATNA y ZOPA
para asegurar acuerdos comerciales beneficiosos.

Controlar Inventarios y Almacenes: Manejar técnicas de valuacion
(FIFO/PEPS), medir rotaciones y eliminar riesgos de obsolescencia.

Construir un Tablero de Control (KPls): Monitorear costos, tiempos de
entrega y nivel de cumplimiento mediante indicadores logisticos clave.
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Estrqctu ra
curricular

SESION 1

Introduccion a la gestion de compras
en las PYMES.

SESION 2

Planeacion de compras y andlisis de
necesidades.

SESION 3

Seleccion, evaluacion y gestion de
proveedores.
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Proceso de compras y negociacion

efectiva.

Gestion de inventarios y control de

almacén.

Indicadores de gestion y control en
compras y abastecimiento.

Digitalizacidon del proceso de
compras.
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Sesion 8 — Taller Integrador:

Presentacion de propuestas para
el "'Diseno de un plan de mejora en
compras y abastecimiento,
donde aplicaras el diagndstico de
necesidades, diseno de KPIs y
politicas de negociacion para tu
empresa con feedback directo del
especialista.
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Expositor

~

Ingeniero Industrial de la Universidad de Lima, vy
master en Ingenieria Industrial con especializacion en
Gestion Logistica. Egresado del PADE de Logistica en
ESAN, con amplia experiencia en Gestion de
Almacenes, planificacion  para la  gestion  de
Transporte y Distribucion en Empresas Nacionales y
Transnacionales, diseno de Proyecto de AiImacenes y
flujo de procesos.

Ha liderado Centros de Distribucion y almacenes en
conocidas empresas como SAN FERNANDO, CANOVAS,

LABORATORIO 1Q FARMA, AC FARMA, HERSIL y BRAUN

MEDICAL. Docente en conocidas casas de estudio.
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Cronograma

MODULO I:

SESION 1 SESION 2 SESION 3

Viernes Miércoles Viernes
16 oct 21 oct 23 oct

SESION 4

Miércoles
28 oct

MODULO 2:

SESION 5 SESION 6 SESION 7

Viernes Miércoles Viernes
30 oct 04 nov 06 nov

SESION 8

Miércoles
11 nov
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del curso

INICIO: FIN:
Viernes, 16 de octubre Miércoles, 11 de noviemlbre

FRECUENCIA:
Miércoles y viernes, de 08:00 p.m. a 11:00 p.m.

DURACION:
32h académicas (de 45min. cada una)

PUBLICO EN GENERAL: SOCIO CCL:
S/ 799 S/ 599

MODALIDAD:
Online — Plataforma TEAMS

CERTIFICACION DIGITAL:
A nombre de la Cdmara de Comercio de Lima
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de Pago

O DQpéSitOS o transferencid cuenta corriente en soles banco

)BCP) Banco o agente BCP [Jinterbank Banco o agente Interbank
193-1943271-0-99 005-0000007/180

BBVA Banco BBVA g Scotiabank Banco Scotiabank
00N-0130-0100003020 000-201936]

Todas nuestras cuentas estén a nombre de CAMARA DE COMERCIO DE LIMA - Ruc: 20101266819

® Tarjeta de crédito rodra realizar sus pagos con rapidez y total seguridad.

1. Ingresar a nuestra pdgina web: www.camaralima.org.pe
‘ V’SA 2. Buscar: Pagos online, parte superior derecha.
3. Ingresar datos de la empresa y/o persona que solicito el servicio.

mastercard.

4. Ingresar datos de la tarjeta de crédito y detalle del servicio.
5. Procesar pago.

o W=l

EXPRESS

Diners Club Luego de realizar el pago, enviar el voucher de pago

indicando el RUC y/o DNI del depositante al asesor educativo.

Hasta 6 cuotas sin intereses con tus tarjetas de crédito

BBVA J BCP' BBVA y 12 cuotas con BCP.

Exclusivo para VISA Preguntar por términos y condiciones.

e Billetera electronica tescaneay paga

= I
)

Considerar

Los horarios que estdn en la
programacién de todos los
eventos que se realice estdn
sometidos a cualquier cambio
por cualquier inconveniente
que se presente. *Los cambios
de los  horarios serdn
notificados con anticipacion.
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