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:POR QUE ELEGIR ESTE CURSO?

En el mundo de los negocios, las grandes ideas solo trascienden si se
comunican con pasion, claridad y conviccion. Muchos profesionales
con un alto dominio técnico pierden valiosas oportunidades
comerciales, ascensos directivos o el respaldo de un directorio
simplemente por no saber transmitir sus mensajes con seguridad. El
miedo escénico, la falta de control sobre la voz o un lenguagje
corporal titubeante sabotean el liderazgo.

Este curso de la Codmara de Comercio de Lima ha sido disenado
bajo una metodologia 100% vivencial y presencial para erradicar
esas barreras. Aqui no vendrds a memorizar teoria; aprenderds a
controlar tus emociones, proyectar tu voz y estructurar discursos
memorables mediante simulaciones prdcticas avanzadas vy
retroalimentacion personalizada. Desarrolla la confianza necesaria
para influir de forma estratégica, inspirar a tus equipos y destacar de
iInmediato en tu entorno personal y profesional.



BENEFICIOS EXCLUSIVOS

e Certificacion con Respaldo Gremial Lider: Certificado digital emitido a nombre de la
Cdmara de Comercio de Lima, la red empresarial de mayor prestigio en el pais que
impulsa tu estatus corporativo.

® Experiencia 100% Presencial y Vivencial: Formacion en nuestras instalaciones
principales que propicia dindmicas reales de interaccidon, control de espacio
escénico y networking de alto nivel con otros ejecutivos del mercado.

¢ Plana Docente de Nivel Elite: Clases guiadas por el destacado especialista Néstor
Rejas, pionero en el Perd en metodologias vivenciales, CCO del Grupo CPT, Director
del Centro Peruano de Teatro y reconocido como uno de los mejores docentes de
posgrado por el Instituto de la Calidad de la PUCP.

e Metodologia con Feedback Personalizado: Cada sesidon incluye simulaciones
practicas grabadas y evaluadas individualmente, garantizando una correccidon en
tiempo real de tu expresion corporal y manejo vocal.

e Retorno de Inversion Profesional Inmediato: Adquisicidon de herramientas de
comunicacion e influencia aplicables desde la primera sesion en tus reuniones de
trabajo, presentaciones de proyectos o hegociaciones comerciales.



¢A QUIEN ESTA DIRIGIDO?

Este programa ejecutivo de alta especializacion en comunicacion estd disenado
estratégicamente para:

e Gerentes, jefes de dreq, coordinadores y ejecutivos que deban liderar equipos,
sustentar proyectos ante directorios o representar a su organizacion de forma publica.

e Emprendedores, consultores y duenos de negocios que necesiten vender sus ideds
de manera persuasiva, captar clientes estratégicos e inspirar confianza inmediata.

e Profesionales y publico en general decididos a superar el miedo escénico,
perfeccionar su oratoria y potenciar su marca personal para acelerar su linea de
carrera.

cQUE LOGRARAS AL FINALIZAR EL PROGRAMA?

e Comunicar con seguridad, claridad y persuasion en cualquier escenario, eliminando
la ansiedad y el miedo al hablar en publico.

e Dominar tu lenguaje corporal y modulacion de voz para proyectar un liderazgo solido,
seguro y convincente.

e Disenar y estructurar discursos y presentaciones de alto impacto utilizando ganchos
comerciales que cautiven y mantengan la atencion de la audiencia de principio a fin.

e Utilizar el Storytelling estratégico para conectar emocionalmente con tus clientes,
socios O colaboradores, logrando que tus mensajes influyan en su toma de
decisiones.

e Manejar con éxito rondas de preguntas dificiles, objeciones e improvisaciones en
entornos corporativos de alta exigencia.




ESTRUCTURA CURRICULAR (Temario Ejecutivo)

e Sesion I Autoconfianza y técnicas avanzadas para superar el miedo escénico en entornos
ejecutivos.

e Sesion 2: El poder de la voz: Respiracion, diccion, modulacion y proyeccion vocal para captar
la atencion.

® Sesion 3: Expresion corporal y manejo del espacio: Posturg, gestos y contacto visual de alto
impacto.

® SesiOn 4: Arquitectura del mensagje: Diseno de estructuras de discursos memorables,
introducciones potentes y cierres persuasivos.

e Sesion b: Storytelling corporativo: El arte de contar historias para conectar, influir e inspirar a la
audiencia.

® Sesion 6. Taller integrador y simulaciones prdcticas finales con retroalimentacion
personalizada del experto.



EXPOSITOR

Mg. losef Navarro

Coach certificado por la International Coaching Community (ICC-Londres),
MBA y Md@ster en Direccion Estratégica del Factor Humano. Cuenta con mas de
20 anos de experiencia como facilitador y formador de profesionales en
empresas lideres nacionales e internacionales. Especialista en habilidades
directivas, comunicacion efectivq, liderazgo y metodologias vivenciales de
aprendizaje. Ha sido facilitador senior en ADECCO y docente reconocido por la
PUCP. Ademas, dirige iniciativas vinculadas al teatro y desarrollo persondal,
integrando técnicas escénicas que fortalecen la expresion, presencia vy
confianza en la comunicacion oral.

iTransforma tu manera de comunicar y conviértete en el lider influyente que
tu organizacion necesita! Debido a la metodologia vivencial y la necesidad
de brindar retroalimentacion personalizada a cada participante, las vacantes
para este programa presencial son estrictamente limitadas.
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INICIO:
Viernes, 21 de agosto

FIN:
Viernes, 25 de setiembre

FRECUENCIA:

Viernes,
de 07:.00 p.m. a 10:00 p.m.

DURACION:
24h académicas (de 45min. cada una)

MODALIDAD:
Presencial — Av. Giuseppe Garibaldi 396 —

JesUus Maria

INVERSION:

PUblico en general: S/ 599
Socio CCL: S/ 450

CERTIFICACION DIGITAL:
A nombre de la Cdmara de Comercio de Limad




METODOS DE PAGO

O Depésitos o transferencid cuenta corriente en soles banco

’BCP) Banco o agente BCP [interbank Banco o agente Interbank
193-194327/1-0-99 005-0000007180

BBVA Banco BBVA 5 Scotiabank Banco Scotiabank
0011-0130-0100003020 000-20193061

Todas nuestras cuentas estén a nombre de CAMARA DE COMERCIO DE LIMA - Ruc: 20101266819

o Tarjetu de crédito rodra realizar sus pagos con rapidez y total seguridad.

‘ 1. Ingresar a nuestra pdgina web: www.camaralima.org.pe
V’SA 2. Buscar: Pagos online, parte superior derecha.
mastercard.
3. Ingresar datos de la empresa y/o persona que solicito el servicio.

4. Ingresar datos de la tarjeta de crédito y detalle del servicio.
5. Procesar pago.

el

Diners Club Luego de realizar el pago, enviar el voucher de pago

indicando el RUC y/o DNI del depositante al asesor educativo.

Hasta 6 cuotas sin intereses con tus tarjetas de crédito

BBVA J BCP‘ BBVA y 12 cuotas con BCP.

Exclusivo para VISA Preguntar por términos y condiciones.

e Billetera electronica tescaneay paga

= g
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Considerar

Los horarios que estdn en la
programacién de todos los
eventos que se realice estdn
sometidos a cualquier cambio
por cualquier inconveniente
que se presente. *Los cambios
de los  horarios serdn
notificados con anticipacion.
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