RUC: 20101266819 - CAMARA DE COMERCIO DE LIMA

( CENTRO DE CAPACITACION EMPRESARIAL }



SOBRE EL PROGRAMA

Aprende coOmo venderle al mayor comprador de bienes y servicios
del pais.

Las contrataciones que realiza el estado son un pilar fundamental
para el flujo eficiente y transparente de las entidades publicas. Por
ello, es necesario que los operadores de la norma tengan una
comprension integral de los principios, normativas vy
procedimientos que rigen las contrataciones publicas en el marco
de la Ley de Contrataciones del Estado y su reglamento.

Es asi, que la nueva normativa busca, por un lado, agilizar mas los
mecanismos de abastecimiento de la Entidad vy, por otro,
introducir mecanismos de seguridad para evitar acciones
negativas en detrimento del fin publico. Con ese afdn, se han
implementado importantes cambios como el otorgamiento de
facultades a los funcionarios de acuerdo a su participacion en los
procedimientos de seleccion, la inclusion de la “modalidad mixta”
de contratacion o la obligatoriedad de incorporar una cldusula
anticorrupcion en el Contrato.

El programa estd disenado para brindarle a las empresas, las
herramientas y conocimientos necesarios para optimizar sus
procesos de postulacion, competir de manera efectiva y ser
proveedor del Estado Peruano.



VALOR AGREGADO

Este programa incluye la Ultima ley actualizada y vigente de Contrataciones publicas.
Ofrece una experiencia prdctica e integral, con simulaciones reales de contrataciones,
acceso continuo a actudlizaciones normativas, Uuso avanzado de herramientas
digitales como SEACE, y estrategias efectivas para identificar oportunidades de
negocio y presentar ofertas competitivas, ademds de networking con expertos en el
sector publico.

Casuistico y practico.

DIRIGIDO A

Profesionales que laboran en dareas relacionadas con la contratacidn de bienes,
servicios y obras, asi como a personas naturales y juridicas que aspiran a ser parte de
la cartera de proveedores del Estado.

OBJETIVOS

e Comprender la normativa actual de contratacion publica y su impacto en los procesos
practicos.

® Disenar y estructurar l0s pAsoOs Necesarios para preparar procesos de contratacion
publica.

e Aplicar procesos de seleccion en contratacion publica de manera efectiva vy
estratégica.

e Gestionar contratos publicos eficientemente y resolver conflictos que surjan durante la
ejecucion.

e Dominar el uso de herramientas electronicas y optimizar las oportunidades de negocio
en el mercado estatal.

METODOLOGIA

La metodologia serd eminentemente prdctica, con participacion activa de los asistentes.
Se readlizardn ejercicios practicos, para que, en conjunto y bajo la direccidon permanente
del expositor, se analicen casos que ilustran las técnicas y conceptos planteados en este
programa.



MODULO1: Sistema de Abastecimiento y Marco Normativo

Este modulo establece las bases legales y administrativas necesarias para comprender vy
aplicar las normativas actuales relacionadas con la contratacion pablica.

e Politicas de modernizacion del Estado y su impacto en las contrataciones

e Ley de Contrataciones del Estado (actualizacion 2025): finalidad, principios y cambios
recientes

® Funcionarios y organos encargados de las contrataciones;, impedimentos para
contratar con el Estado

e Sistema Nacional de Abastecimiento: interrelacion con el ciclo presupuestario

e Plan Anual de Contrataciones (PAC) actualizado

MODULO 2: Procedimientos de Contrataciony Uso del SEACE

Se centra en la planificacion, procesos de seleccidn y manejo del SEACE para garantizar
contrataciones publicas eficientes y transparentes.

e Elaboracion del requerimiento: términos de referencia, especificaciones técnicas y
expediente técnico.

e Indagacion de mercado, determinacion del valor referencial y expediente de
contratacion

e SEACE: normativa actual, uso operativo y herramientas para optimizacion
e Contrataciones hasta 8 UITs y registro de proveedores (RNP)
e Estrategias para la presentacion de ofertas eficientes y efectivas

e Tipos de procedimientos de seleccion, etapas y actualizaciones: admision, evaluacion,
calificacion de ofertas y otorgamiento de la Buena Pro

e Ver forma de presentacion de ofertas, acreditacion de experiencias, caso nuevo de
consorcio y SUBSANACION DE LAS OFERTAS, temas de casuistica y practica



MODULO 3: Ejecucién Contractual y Oportunidades para Proveedores

Este modulo aborda la gestion de contratos, resolucion de controversias y estrategias para
mejorar la competitividad de los proveedores.

e Forma y requisitos para perfeccion ar contratos con la nueva norma vemaos veremaos
casos de norma actualizada.

e Suscripcion y ejecucion del contrato: forma, pasos.

e Obligaciones, penalidades y modificaciones contractuales, adicionales
complementarios, ampliaciones de plazo.

e Solucion de controversias en la etapa contractual: conciliacion, arbitraje y juntas de
resolucion de disputas.

® |dentificacion de oportunidades en el mercado estatal
® Requisitos de formalizacion y registro como proveedor del Estado
e Evaluacion de convocatorias reales y acreditacion de experiencia (casos y modelos)

® Procedimiento sancionador novedades en la actual norma.
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MODULO 1 MODULO 2 MODULO 3

JUAN PABLO MATOS BORIS MITAC BORIS MITAC

Sistema de Procedimientos de Ejecuci(’)n Contractual y
Abastecimiento y Marco Contratacion y Uso del Oportunidades para
Normaitivo SEACE Proveedores
Sesion 1 Sesion 6 Sesion 9
Martes, 24 de febrero Jueves, 12 de marzo Martes, 31 de marzo
Sesion 2 Sesion 7 Sesion 10
Jueves, 26 de febrero Martes, 17 de marzo Martes, 07 de abril
Sesion 3 Sesion 8 Sesion 11
Martes, 03 de marzo Jueves, 19 de marzo Jueves, 09 de abril
Sesion 4 Sesion 9 Sesion 12
Jueves, 0b de marzo Martes, 24 de marzo Martes, 14 de abril
Sesion 5 Sesion 10 Sesion 12
Martes, 10 de marzo Jueves, 26 de marzo Jueves, 16 de abril

*El jueves, 02 de abril no hay clases por ser feriado.




PLANA DOCENTE

Juan Pablo Matos

Abogado especialista en Gestidon Pdblica, Derecho Constitucional y Gerencia
Pdblica

Cuenta con mads de 10 anos de experiencia profesional en contrataciones
publicas, con enfoque en Contrataciones del Estado y Arbitraje. Ha desempenado
funciones como asesor, coordinador, abogado y especialista en diversas
entidades del sector publico, tales como ministerios, programas, unidades
ejecutoras y procuradurias publicas.

Actualmente, es socio y fundador de una firma dedicada a brindar servicios
legales y consultoria en materia de gestion publica y procesos de contratacion
estatal.

Boris Mitac

Abogado Senior especialista en Contrataciones con el Estado

Abogado de la Universidad de Lima, especializado en derecho publico,
administrativo y gestion publica mdas de 20 anos, con solida formacion
académica y experiencia en arbitraje y contrataciones estatales. Destaca por su
capacidad para abordar desafios complejos en la administracion publica vy
garantizar soluciones eficientes en procesos normativos y operativos.

SOlida experiencia en el sector privado y publico. Asesor y capacitador en
contrataciones publicas, consultorias, arbitrajes, exposiciones y talleres.
Capacitador del OSCE de la Cadmara de Comercio de Lima.
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INICIO:
Martes, 24 de febrero

FIN:
Jueves, 16 de abrill

FRECUENCIA:

Martes y jueves
de 8:00 p.m. a 11:00 p.m.

DURACION:
60 horas académicas (sesiones de 45min. cada una)

MODALIDAD:
Online (en tiempo real) — Plataforma TEAMS

INVERSION:

PUblico en general: S/ 1600
Socio CCL: S/ 1200

CERTIFICACION DIGITAL:
A nombre de la Cdmara de Comercio de Lima



METODOS DE PAGO

O Depésitos o transferencid cuenta corriente en soles banco

’BCP) Banco o agente BCP [interbank Banco o agente Interbank
193-194327/1-0-99 005-0000007180

BBVA Banco BBVA 5 Scotiabank Banco Scotiabank
0011-0130-0100003020 000-20193061

Todas nuestras cuentas estén a nombre de CAMARA DE COMERCIO DE LIMA - Ruc: 20101266819

o Tarjetu de crédito rodra realizar sus pagos con rapidez y total seguridad.

‘ 1. Ingresar a nuestra pdgina web: www.camaralima.org.pe
V’SA 2. Buscar: Pagos online, parte superior derecha.
mastercard.
3. Ingresar datos de la empresa y/o persona que solicito el servicio.

4. Ingresar datos de la tarjeta de crédito y detalle del servicio.
5. Procesar pago.

el

Diners Club Luego de realizar el pago, enviar el voucher de pago

indicando el RUC y/o DNI del depositante al asesor educativo.

Hasta 6 cuotas sin intereses con tus tarjetas de crédito

BBVA J BCP‘ BBVA y 12 cuotas con BCP.

Exclusivo para VISA Preguntar por términos y condiciones.

e Billetera electronica tescaneay paga
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Considerar

Los horarios que estdn en la
programacién de todos los
eventos que se realice estdn
sometidos a cualquier cambio
por cualquier inconveniente
que se presente. *Los cambios
de los  horarios serdn
notificados con anticipacion.




CAMARA
DE COMERCIO
LIMA

| CONTACTANOS

Lima & programasccl@camaralima.org.pe © 994 250 942

Provincias & cclprovincias@camaralima.org.pe © 981237156



