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INTRODUCCION

Nuestro Diplomado en Finanzas Aplicadas ofrece un enfoque
integral y actualizado, disenado para profesionales, gestores de
negocios y emprendedores que deseen fortalecer sus
capacidades financieras, optimizar recursos y tomar decisiones
informadas.

A lo largo del programa, los participantes desarrollardn
competencias para interpretar datos financieros, automatizar
procesos clave, evaluar riesgos y mejorar la rentabilidad de sus
operaciones, todo ello en un contexto digital, competitivo y en
constante cambio.

El contenido combina herramientas cldsicas de gestion
financiera con recursos modernos como el andlisis de datos, el
uso de inteligencia artificial, control presupuestal eficiente vy
buenas prdcticas en la gestion de liquidez y deuda. Los
participantes no solo comprenderdn como mejorar la salud
financiera de sus organizaciones, sino que podrdn implementar
soluciones reales desde una perspectiva practica y aplicable a
diversos sectores.




DIRIGIDO A

* Emprendedores que buscan entender mejor el manejo financiero de sus
Negocios.

* Profesionales de cualquier especialidad que desean adquirir habilidades en
finanzas.

® Personas con conocimientos bdsicos o sin formacidon previa en temas
financieros.

® Gestores, supervisores o administradores que toman decisiones con
impacto econdmico.

METODOLOGIA

La metodologia serd eminentemente prdctica, con participacion activa de
los asistentes. Se realizardn ejercicios practicos, para gue, en conjunto y bajo
la direccion permanente del expositor, se analicen casos que ilustran las
técnicas y conceptos planteados en este programa.




VALOR AGREGADO

Este diplomado se distingue por su enfoque prdctico y accesible, orientado @
personas que desean comprender mejor las finanzas y aplicarlas con
seguridad en su entorno profesional o en sus propios negocios. A lo largo del
programa, los participantes aprenderdn a utilizar herramientas digitales,
gestionar presupuestos, analizar ingresos y costos, y tomar decisiones
informadas a partir de datos financieros reales.

Ademads, el contenido ha sido disenado para ayudar a enfrentar los desafios
del entorno econdmico actual, incorporando el uso responsable de
tecnologias emergentes como la inteligencia artificial, y desarrollando
habilidades para automatizar procesos, gestionar riesgos y mejorar la
liquidez y rentabilidad empresarial. Todo ello con una metodologia
participativa, clara y orientada a resultados reales.

OBJETIVOS

Capacitar a los participantes en la comprension y aplicacion prdctica de
herramientas financieras que les permitan tomar decisiones acertadas,
optimizar recursos, analizar informacion clave y mejorar la rentabilidad de
Sus negocios o dareas de trabajo, mediante el uso de metodologias dagiles,
herramientas digitales y conocimientos actualizados.

* Entender cOmo funcionan las finanzas en una empresa, Negocio O proyecto.
* Aprender a leer e interpretar informacion financiera bdsica y avanzada.

® Saber cOmMo manejar presupuestos, costos, caja y rentabilidad.

* Usar herramientas digitales para analizar datos financieros.

® Conocer formas actuales de financiamiento, control de gastos y mejora de
decisiones.

* Aplicar lo aprendido con ejemplos prdcticos y casos reales.




MODULO 1: Fundamentos de las finanzas y organizacion del dinero
(Sesion1a 6)

* :Qué son las finanzas y como impactan en las decisiones del dia a dia?
* Manejo responsable de ingresos, egresos, ahorro y endeudamiento

* Flujo de caja: como llevar un control efectivo del dinero

* Diferencias entre gastos fijos, variables y gastos hormiga

* Herramientas bdsicas para organizar tus finanzas con claridad

MODULO 2: Control de costos, puntos de equilibrio y elaboracién de
presupuestos (Sesién 7 a 12)

* |dentificacion y clasificacion de costos
* Andlisis del Punto de Equiilibrio para un solo producto

e Punto de Equilibrio en negocios con mdltiples productos (Mix de ventas)
* Elaboracion de presupuestos eficaces vy flexibles
* Deteccion de oportunidades de ahorro y mejora de eficiencia operativa

* Herramientas prdcticas para el control financiero

MODULO 3: Andllisis financiero con herramientas digitales
(Sesidon 13 a18)

* El Andlisis Financiero no son solo para los contadores, son el idioma
de tu negocio

* Elaboracion bdsica del Balance General y el Estado de Ganancias y Pérdidas
para tu negocio en excel

* |dentificacion de ratios financieros paso a paso vy su utilidad
* Capital de Trabagjo

® Ciclo de Conversion del efectivo

* Fndeudamiento
® Rentabilidad

* |dentificacion de oportunidades bajo el Andlisis Financiero
e Uso de herramientas simples (Excel, formatos) para control financiero



MODULO 4: Acceso a financiamiento y evaluacién de créditos
(Sesion 19 a 24)

® Fuentes de Financiamiento en el Mercado Peruano
¢ Fvaluacion de la Conveniencia de un Préstamo

® Cdlculoy Comparacion de Opciones Financieras
® Construccion de un Historial Financiero Saludable

MODULO 5: Lectura de Estados Financieros y Planificacién Econdmica
(Sesion 25 a 30)

* Introduccion a los Estados Financieros

* Interpretacion de Cifras Claves

* Senales de Alerta y Oportunidades de Mejora

® Diseno de un Tablero de Control Financiero

* Elaboracion de un Plan Financiero Anual Simplificado

* Dindmica Integradora y Retroalimentacion Personalizada

PLANA DOCENTE

ENRIQUE PALACIOS
Ex Interbank, Santander, BCP

Ejecutivo y Capacitador, Economistq, Licenciado en Educacion, Maestria en
Educacion Superior y Gestion Educativa, Quick MBA, postgrados en Banca,
Finanzas, Contabilidad Gerencial y Educacion Superior. Con 27 anos de
experiencia en cargos de gestion, crediticia y cobranzas en Bancos
Comerciales (Interbank, Banco Santander, Banco de Crédito, Banco de
Comercio) y en la Gerencia de Administracion y Finanzas de conocidas
emjpresas comerciales y de servicios.

Autor de los libros: Créditos en la Banca Empresa |/ Gestion de Cartera de
Cobranzas [ Investigacion de Mercados de Negocios.




FELIPE DE LA ROSA MARTINO
CFO & Consultor Estratégico

Magister en Finanzas y ejecutivo senior con mas de 12 anos de experiencia
iderando dareas de Administracion y Finonzas en sectores como
construccion, retail, importaciones e industria. Especialista en planeamiento
financiero, evaluacion de proyectos, estructuracion de presupuestos y
gestidon de riesgos. Ha ocupado cargos de gerencia en empresas del sector
inmobiliario y comercial, negociando lineas de crédito millonarias y liderando
la implementacion de ERPs y centros de costos.

ANDRES CASTRO
Especialista en finanzas y Business Analytics

Administrador de Empresas con especializacion en Finanzas. Cuenta con
MAs de 12 anos de experiencia en las dreas de riesgos, gestion comercial,
portafolio, administracion vy finanzas, habiendo trabajado en los sectores
financiero, retail y consultoria multisectorial.

Posee sdlido dominio en planificacion financiera estratégica, optimizacion

del flujo de caqjag, rentabilidad operativa, estructuracion de financiamiento,
gestion de riesgos y desarrollo de modelos financieros. Ademdads, tiene
experiencia en valorizacion de empresas y mejora de procesos mediante
herramientas de business analytics.



MODULO | MODULO 2 MODULO 3

Felipe de la Rosa

Enrique Palacios )
Martino

Enrique Palacios

Fundamentos de las Control de costos, puntos lis f .
finanzas y organizacién del | de equilibrio y elaboracién Andlisis financiero con
dinero

de presupuestos herramientas digitales

Sesion 1
Jueves, 22 ENE

Sesion 7
Jueves, 12 FEB

Sesion 13
Jueves, 05 MAR

Sesion 2
Martes, 27 ENE

Sesion 8
Martes, 17 FEB

Sesion 14
Martes, 10 MAR

Sesion 3
Jueves, 29 ENE

Sesion 9
Jueves, 19 FEB

Sesion 15
Jueves, 12 MAR

Sesion 4
Martes, 03 FEB

Sesion 10
Martes, 24 FEB

Sesion 16
Martes, 1/ MAR

Sesion b
Jueves, 05 FEB

Sesion 11
Jueves, 26 FEB

Sesion 17
Jueves, 19 MAR

Sesion 6
Martes, 10 FEB

Sesion 12
Martes, 03 MAR

Sesion 18
Martes, 24 MAR

*Jueves, 02 de abril no habrd clases por ser feriado (semana santa).




MODULO 4 MODULO 5

Andrés Castro Andrés Castro

Acceso a financiacion y Lectura de Estados
evaluacion de créditos Financieros y Planificacion
Sesion 19 Sesion 25
Jueves, 26 MAR Martes, 21 ABR
Sesion 20 Sesion 26
Martes, 31 MAR Jueves, 23 ABR
Sesion 21 Sesion 27
Martes, 07 ABR Martes, 28 ABR
Sesion 22 Sesion 28
Jueves, 09 ABR Jueves, 30 ABR
Sesion 23 Sesion 29
Martes, 14 ABR Martes, 05 MAY
Sesion 24 Sesion 30
Jueves, 16 ABR Jueves, 07 MAY

*Jueves, 02 de abril no habrd clases por ser feriado (semana santa).




INICIO:

@ Jueves, 22 de enero
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FIN:
Jueves, 07 de mayo

FRECUENCIA:

Martes y Jueves
de 8:00 p.m. a 11:00 p.m.

DURACION:

120h académicas (horas de
45min. cada una)

MODALIDAD:
Online — Plataforma TEAMS

INVERSION:

Tarifa regular: S/ 3100
Socio CCL: S/ 2300

CERTIFICACION DIGITAL:

A nombre de la Cdmara de Comercio de Lima




METODO DE PAGO

O Depésitos o transferencid cuenta corriente en soles banco

’BCP) Banco o agente BCP [interbank Banco o agente Interbank
193-194327/1-0-99 005-0000007180

BBVA Banco BBVA 5 Scotiabank Banco Scotiabank
0011-0130-0100003020 000-20193061

Todas nuestras cuentas estén a nombre de CAMARA DE COMERCIO DE LIMA - Ruc: 20101266819

o Tarjetu de crédito rodra realizar sus pagos con rapidez y total seguridad.

1. Ingresar a nuestra pdgina web: www.camaralima.org.pe
‘ V’SA 2. Buscar: Pagos online, parte superior derecha.
mestereard 3. Ingresar datos de la empresa y/o persona que solicito el servicio.
4. Ingresar datos de la tarjeta de crédito y detalle del servicio.
5. Procesar pago.

@Diners Club Luego de realizar el pago, enviar el voucher de pago

indicando el RUC y/o DNI del depositante al asesor educativo.

Hasta 6 cuotas sin intereses con tus tarjetas de crédito

BBVA J BCP‘ BBVA y 12 cuotas con BCP.

Exclusivo para VISA Preguntar por términos y condiciones.

e Billetera electronica tescaneay paga

P
)

Considerar

Los horarios que estdn en la
programacién de todos los
eventos que se realice estdn
sometidos a cualquier cambio
por cualquier inconveniente
que se presente. *Los cambios
de los  horarios serdn
notificados con anticipacion.
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| CONTACTANOS

Lima & programasccl@camaralima.org.pe © 994 250 942

Provincias & cclprovincias@camaralima.org.pe © 981237156



