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INTRODUCCION

Impulsa tu carrera en comercio exterior y aduanas con las
herramientas y conocimientos que lideran el mercado
global

La globalizacion y la expansion de los mercados
Internacionales presentan nuevas oportunidades vy
desafios para las empresas peruanas. Este programa de
Gestion de Comercio Exterior y Aduanas estd disefado
para preparar a los profesionales en los procedimientos
clave del comercio exterior, brinddndoles una sdélida
comprension de las regulaciones aduaneras y logisticas,
los medios de pago internacionales, y la tributacion
relacionada con las operaciones de importacion vy
exportacion. Con un enfoque prdctico, el programa
garantiza que los participantes desarrollen las habilidades
necesarias para gestionar eficientemente los procesos de
comercio internacional en un entorno competitivo vy
globalizado.



VALOR AGREGADO

El valor diferencial de este programa radica en su enfoque prdactico y actualizado,
gue no solo cubre los aspectos normativos y operativos del comercio exterior, Sino
que integra el uso de tecnologia y herramientas digitales para optimizar los
procesos aduaneros y logisticos. A través de casos prdcticos y la participacion de
expertos con amplia trayectorig, los participantes adquirirdn competencias clave
que les permitiradn aplicar de inmediato los conocimientos en sus organizaciones,
adaptdndose a las demandas de un comercio global cada vez mas digitalizado y
eficiente.

DIRIGIDO A

El programa estd dirigido a profesionales y técnicos vinculados a las dreas de
comercio exterior, logistica y aduanas, asi como a empresarios, gerentes, vy
consultores que busquen actuadlizar sus conocimientos en gestion aduanera vy
comercio internacional.

Ideal para quienes desean adquirir competencias estratégicas en la gestion de
exportaciones, importaciones, y procedimientos aduaneros para mejorar |a
competitividad de sus organizaciones en mercados internacionales.
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OBJETIVOS

Proporcionar una base sdlida en los fundamentos del comercio exterior y las
regulaciones legales que lo rigen.

Proveer un enfoque prdctico sobre los procedimientos y regimenes aduaneros, asi
como la logiistica internacional.

Presentar los métodos de pago v las finanzas asociadas al comercio exterior,
brindando herramientas para gestionar precios y cotizaciones.

Proporcionar un entendimiento profundo de los tributos aduaneros y los
mecanismos de reclamacion disponibles.



Modulo 1: Introduccion al Comercio Exterior y Marco Legal

Instituciones y Organismos Internacionales: CCl, CCE, OMC, OMA, UNCTAD.

Ley marco del comercio exterior peruano.

Mecanismos reguladores del comercio exterior peruano.

Convencion de Viena y formacion del contrato de compraventa internacionall.

Tratados y acuerdos comerciales recientes (actualizacion de  tratados
comerciales y su impacto).

Modulo 2: Operaciones Logisticas y Aduaneras

Regimenes y procedimientos aduaneros: Importacion/exportacion  definitiva,
temporales, depdsito de aduanas, Drawback.

Nomenclatura y clasificacion arancelaria.

Valorizacion en aduanas: Declaracion del valor y métodos de valoracion.

Documentacion operativa aduanera: Documentos esenciales para exportacion e
importacion.

Logiistica de transporte internacional: Transporte maritimo, aéreo, multimodall.



Modulo 3: Tributacion y Reclamacion Aduanera

Principios tributarios aduaneros: Fundamentos y caracteristicas de los tributos a la
importacion.

Nocimi.e/nto% extincion de la obligacion tributaria aduanera: Momentos claves en
la gestion tributaria aduanera.

Cdlculo de la deuda tributaria aduanera: Métodos de cdlculo y procedimientos.

Procedimientos contenciosos y no contenciosos: COmMo gestionar reclamaciones
y disputas.

Cobranza coactiva en aduanas: Proceso y gestion eficiente de la cobranza.
E/Ic’t)dglo 4: Gestion de Pagos Internacionales y Finanzas del Comercio
xterior

lIncoterms 2020: Reglas actualizadas para precios y cotizaciones internacionales.

Medios de pago internacionales: Créditos documentarios, cobranzas,
transferencias bancarias.

Gestidn de precios internacionales y cotizaciones: Estrategias para establecer
precios competitivos.

Riesgos financieros y cobertura: Estrategias para mitigar el riesgo cambiario.

Fintech en pagos internacionales: Herramientas tecnoldgicas para optimizar los
Pagos y reducir riesgos financieros.



PLANA DOCENTE

Juan Mayorga

Especialista en Regimenes Aduaneros

Economista con un Postgrado en Gerencia Internacional. Amplia experiencia
cumpliendo cargos como Jefe de la Division de Regimenes Aduaneros Especiales
en la Aduana del Aeropuerto Internacional “Jorge Chdavez" y Jefe de Equipo de
Estudios de Valor en Aduanas en la Subdivision de Valoracidon de la Direccion
General de Aduanas — MEFy C.

Nelson Diaz

Especialista en Negocios Internacionales

Ingeniero en Negocios Internacionales con mas de 20 anos de experiencia en el
sector empresarial y docente.

En el dmbito académico, ha sido docente en conocidas casas de estudio. Ha
impartido cursos de Negocios Internacionales, Capacitacion en Comercio Exterior y
ha sido jurado calificador en exdmenes de titulacion en universidades e institutos de
educacion superior en Chile y Per.

Asimismo, ha dictado numerosas conferencias sobre Integracion Econdmica,
Negociaciones Internacionales, Cultura Exportadora y Tratados de Libre Comercio,
ademds de participar como panelista en Ferias y Congresos de Comercio Exterior.



Gisell Herndndez

Especialista en Gerencia logistica

Administradora de Negocios Internacionales y especializacion en gerencia logistica,
aduanas, logistica internacional y SCM. Consultora internacional. Autora de 4 libros
sobre temas de comercio internacional.

35 anos de experiencia profesional en Logistica internacional y transporte
internacional, Aduanas, comercio exterior, laborando en empresas de: consumo
Masivo, pesquero, importadoras, exportadoras y operadores logisticos.

Gerente General en freight forwarders, Asociacion de agentes de Aduanas del Perd
— AAAP, Docente en prestigiosas casas de estudio.




CRONOGRAMA

MODULO 1 MODULO 2 MODULO 3 MODULO 4




INICIO:
Miércoles, 14 de mayo

FIN:
Miércoles, 2 de julio

FRECUENCIA:

Lunes y miércoles, de
8:00 p.m. a 11:00 p.m.

DURACION:
60h académicas (de 45min. cada una)

n U

MODALIDAD:

Online (en tiempo real)
— Plataforma TEAMS

H

INVERSION:

Tarifa regular: S/ 1600
Socio CCL: S/ 1200

CERTIFICACION DIGITAL:
A nombre de la Cdmara de Comercio de Lima

ol &



METODOS DE PAGO

O Depésitos o transferencid cuenta corriente en soles banco

’BCP) Banco o agente BCP [interbank Banco o agente Interbank
193-194327/1-0-99 005-0000007180

BBVA Banco BBVA 5 Scotiabank Banco Scotiabank
0011-0130-0100003020 000-20193061

Todas nuestras cuentas estén a nombre de CAMARA DE COMERCIO DE LIMA - Ruc: 20101266819

o Tarjetu de crédito rodra realizar sus pagos con rapidez y total seguridad.

‘ 1. Ingresar a nuestra pdgina web: www.camaralima.org.pe
V’SA 2. Buscar: Pagos online, parte superior derecha.
mastercard.
3. Ingresar datos de la empresa y/o persona que solicito el servicio.

4. Ingresar datos de la tarjeta de crédito y detalle del servicio.
5. Procesar pago.

el

Diners Club Luego de realizar el pago, enviar el voucher de pago

indicando el RUC y/o DNI del depositante al asesor educativo.

Hasta 6 cuotas sin intereses con tus tarjetas de crédito

BBVA J BCP‘ BBVA y 12 cuotas con BCP.

Exclusivo para VISA Preguntar por términos y condiciones.

e Billetera electronica tescaneay paga

= g
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Considerar

Los horarios que estdn en la
programacién de todos los
eventos que se realice estdn
sometidos a cualquier cambio
por cualquier inconveniente
que se presente. *Los cambios
de los  horarios serdn
notificados con anticipacion.




CAMARA
DE COMERCIO
LIMA

| CONTACTANOS

Lima ©& programasccl@camaralima.org.pe & 994 250 942
Provincias & cclprovincias@camaralima.org.pe © 981237156



