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INTRODUCCION

Las empresas maAs exitosas reconocen |la importancia
de la gestion logistica y su aporte a la rentabilidad; asi
como, planificar el manejo de los recursos empresaria-
les en el dmbito del aprovisionamiento, almacenaje vy
distribucion como gestion vital para los resultados de
toda organizacion. Utilizar sistemas de control y reportes
eficientes (indicadores) que permitan a la gerencia
tomar mejores decisiones, puede significar ganancias
que se traduzcan en ventajas competitivas.

Estamos comprometidos con tu éxito profesional y con
la excelencia académica. Nos esforzamos por ofrecerte
una experiencia de aprendizaje que Nno solo se basa en
la adquisicion de conocimientos, sino también en la
aplicacion prdactica de los mismos en contextos reales. A
través de nuestro diplomado, te brindaremos las herra-
Mientas, recursos y apoyo necesario para que alcances
tus objetivos y te conviertas en un lider en el dmbito de
la logistica.



VALOR AGREGADO

El diplomado ‘logistica’ no solo ofrece una formacidn técnica de
vanguardio, sino gque también promueve una Vvision estratégica vy
sostenible de la logistica moderna. Los participantes se beneficiardn de
una combinacion Unica de conocimientos prdcticos, casos de estudio
relevantes, y el acompanamiento de expertos con experiencia en la
implementacion de soluciones logisticas innovadoras. Este enfoque
integral garantiza que los profesionales estén preparados para liderar
proyectos de transformacion logistica, optimizando procesos y generando
un IMpacto positivo en sus organizaciones.

DIRIGIDO A

Mandos medios de logistica, compras, almacenes, distribucion fisica de
productos, transporte de mercaderias, importaciones y exportaciones, o
funcionarios de otras dreas que deseen tener una vision de las funciones
logisticas de la empresg, y que se preparan para asumir mayores
responsabilidades en su empresa.

Personas con mdas de un ano de experiencia laboral que deseen
desarrollar una carrera en el drea de logistica en su empresa.



OBJETIVOS

® Adquirir conocimientos modernos sobre gestion logistica para
optimizar las dreas de compras, almacenaije, distribucion y transporte,
generando rentabilidad y eficiencia operativa.

® Desarrollar habilidades estratégicas y operativas para mejorar |a
competitividad en la cadena de suministro, adoptando una actitud
proactiva frente a los cambios del mercado.

e Capacitar a los participantes para implementar estandares
internacionales en logistica, permitiendo a las organizaciones
competir globalmente mediante prdcticas eficientes y sostenibles.

® Reconocer y aplicar el valor de la logistica como un motor clave para
el desarrollo, crecimiento sostenido y diferenciacion competitiva de lo
organizacion en el mercado.

e Medir y optimizar el rendimiento logistico mediante el uso de
indicadores clave de gestion (KPI), alineando los procesos con las
metas estratégicas de la empresa.




Modulo 1: El Proceso de la Administracion Estratégica

El Rumbo Estratégico

Andlisis Estratégico (FODA)

Fijacion de Objetivos

Desarrollo de Estrategias

Acciones Estratégicas

Control Estratégico

Ploneamiento estratégico de la empresa

Tecnologias Emergentes en la Estrategia Logistica (1A, big data)

Modulo 2: Logistica y Cadena de Suministro & Gestion de Compras
y Abastecimientos

Requerimientos y retos en la cadena de suministro globall

Estrategias en Supply Chain

Logiistica de Compras, Produccion, Ventas y Logistica Inversa

La Funcidn Compras y su responsabilidad en la generacion de utilidad
Modelo de evaluacion y seleccion de proveedores

La Negociacion y la Competitividad en Compras

Presupuestos y Programas de Compras

Estrategias de Compras

Sistemas de Gestidon de la Cadena de Suministro (ERP. TMS, WMS)

Sostenibilidad en la Cadena de Suministro



Modulo 3: Competitividad en la Gestion de Stocks & Gestion Efectiva
de Almacenes

* Politicas de Gestion de Stocks v tipos de stock
e Métodos de programacion de stocks y andlisis operativo

* Inventarios, stock en transito y centros de distribucion

¢ Incertidumlbre en el tiempo de espera y andlisis de impactos

* Organizacion de almacenes y manejo de catdlogos

® Cross Docking y tipos de almacenes

* |ndicadores de gestion de almacenamiento

e Automatizacion en Aimacenes (robética, gestion digital de almacenes)
e Gestion Just-in-Time (JIT)

Modulo 4: Contrataciones con el Estado

e ;Por qué venderle al Estado?
e Ley de Contrataciones con el Estado

®* Proceso de negociacion: licitacidon, concurso publico, adjudicacion
e simplificadaq, entre otros

 Preparacion de propuestas (General, Técnica y Econdémica)
e Conocimiento de estructuras empresariales para negociar con el Estado

e Tendencias en la Contratacion PUblica Electronica

Modulo 5: El Valor del Sistema de Distribucion y Transporte

¢ | a distribucidon a nivel nacional e internacional
* Red de Distribucion como estrategia de Marketing

¢ Sistemas de transporte: unimodal, multimodal, containers y pallets
e Qutsourcing de distribucion y transporte

e \alor econdmico y rentabilidad de la distribucion fisica

e Estrategias de Ultima Milla

e Logistica Verde (distribucion sostenible y reduccion de huella de carbono)



Modulo 6: Logistica Internacional
e Distribucion Fisica Internacional (DFI) y los INCOTERMS

e Seleccion de intermediarios y contratos internacionales

e Operadores logisticos internacionales

e Tendencias en la distribucion internacional (Franquicias)

e Logistica en el comercio exterior y la competitividad del Peru

e Impacto de los Acuerdos Comerciales

e Tecnologias Emergentes en Logjistica Internacional (blockchain)

Modulo 7: Indicadores de Gestion Logistica

¢ Indicadores de Compras y Abastecimientos
¢ Indicadores de Produccion e Inventarios

¢ Indicadores de Almacenamiento y Bodegaje
e Indicadores de Transporte y Distribucion
¢ |ndicadores de Sostenibilidad Logistico

e Andlisis de Datos y Toma de Decisiones



PLANA DOCENTE

David de la Cruz

Cuenta con una sdlida formacion académica obtenida en reconocidas
instituciones y una amplia experiencia en la direccion y optimizacion de procesos
logisticos. En su trayectoria docente, ha impartido clases en programas de
administracion vy logistica, asi como en diplomados especializados en temas
como administracion, pequenas y medianas empresas, y servicios de salud.
Ademds, ejerce como consultor independiente y es autor del libro "Gestion
Logistica de Almacenes.

Erick Anticona

Profesional especializado en la gestion de cadenas de suministro y operaciones
logisticas, con mds de 22 anos de experiencia liderando proyectos de
implementacion y mejora de procesos tanto a nivel nacional como internacional.
Su trayectoria incluye 10 aifos desempendndose en paises como Puerto Rico,
Republica Dominicana, México, Guatemala, Colombia, Ecuador, Chile, Argenting,
Panama@, Venezuela y Estados Unidos.

Con experiencia en sectores como cosmético, retail, farmacéutico, consumMmo
Masivo, ferretero, explosivos, telefonia y electronicos, ha consolidado su expertise
en la optimizacion de operaciones complejas. Ingeniero de formacion, cuenta con
una especializacion en Finanzas por ESAN y una Maestria en Supply Chain
Management por la Universidad del Pacifico. Desde 2010, se desempena como
docente en areas de operaciones, logistica y supply chain, impartiendo cursos
como Administracion de Operaciones, Cadena de Suministro y Proyecto
Empresarial.



Loli Becerra

Licenciado en Administracion con experiencia en Gestion PUblica, especializado
en Contrataciones del Estado y gestion financiera. Certificado por el Organismo
Supervisor de las Contrataciones del Estado (OSCE).

Ha desempenado roles clave como Coordinador de Logistica y Control
Patrimonial en la Corte Superior de Justicia del Callao, jefe de la Oficina General de
Administracion en el Instituto Nacional de Defensa Civil (INDECI), y Jefe de Equipo
de Logistica en el Instituto Nacional de Salud del Nino San Borja. También es
docente especializado en Contrataciones del Estado y conferencista en diversas
Instituciones.

Hugo Andorno

Profesional con formacidon en Comercio Internacional, complementada con
estudios en Andlisis de Sistemas y especializaciones en Diseno y Formulacion del
Plan Curricular por Competencias. Posee experiencia en la aplicacion de los
nuevos Incoterms 2020, destacdndose en la planificacidon y gestion de
operaciones internacionales.

Cuenta con una destacada trayectoria como jefe del Departamento de Comercio
Exterior y Supervisor de Operaciones, liderando equipos y optimizando procesos
en sectores estratégicos. Su enfoque combina conocimientos técnicos con
habilidades prdcticas para ofrecer soluciones efectivas en comercio exterior y
logistica internacional.



CRONOGRAMA

MODULO 1 MODULO 2 MODULO 3 MODULO 4 MODULO 5 MODULO 6 MODULO 7
DAVID DE LA CRUZ | DAVID DE LA CRUZ ERICK ANTICONA I\VAN LOLI ERICK ANTICONA | HUGO ADORNO HUGO ADORNO
El Proceso de Logistica y Cadenade | Competitividad en | Contrataciones El Valor del Logistica Indicadores de
la Administracion | suministro & Gestion | la Gestion de Stocks | CON el Estado Sistema de Internacional | Gestién Logistica
Estrategica de Comprasy & Gestion Efectiva D_'IfSt"bUC'Otn Y
Abastecimientos de Almacenes ransporte
Sesion 1 Sesidn 5 Sesion 10 Sesion 14 Sesion 18 Sesion 22 Sesion 26

s@bado, 22 mar

sAbado, 05 abr

domingo, 27 abr

domingo, 1 may

domingo, 25 may

domingo, 08 jun

domingo, 22 jun

Sesion 2
domingo, 23 mar

Sesion 6

domingo, 06 abr

Sesion 11

sdbado, 03 may

Sesion 15

sGbado, 17 may

Sesion 19

sGbado, 31 may

Sesion 23

sGbado, 14 jun

Sesion 27
sAbado, 28 jun

Sesion 3
sAbado, 29 mar

Sesion 7
sdbado, 12 albr

Sesion 12

domingo, 04 may

Sesion 16

domingo, 18 may

Sesion 20

domingo, O1 jun

Sesion 24

domingo, 15 jun

Sesion 28

domingo, 29 jun

Sesion 4
domingo, 30 mar

Sesidtn 8

domingo, 13 abr

Sesion 13

sGbado, 10 may

Sesion 17
sabado, 24 may

Sesion 21

s@bado, 07 jun

Sesion 25

sAbado, 21 jun

Sesion 29
sAbado, 05 jul

Sesion 9
sAbado, 26 abr

Sesion 30

domingo, 06 jul

*Sabado 19 y domingo 20 de abril no habra clases por semana santa.
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INICIO:
Sabado, 22 de marzo

FIN:
Domingo, 6 de julio

FRECUENCIA:

Sabado

05:00pm a 08:00pm
Domingo

09:00 a.m. a 01:00 p.m.

DURACION:

120 horas académicas (sesiones de 45min. C/U)

MODALIDAD:
Online (sesiones en tiempo reall)

INVERSION:

Tarifa regular: S/ 3100
Socio CCL: S/ 2300

CERTIFICACION DIGITAL:
A nombre de la Cdmara de Comercio de Limad




METODOS DE PAGO

O Depésitos o transferencid cuenta corriente en soles banco

’BCP) Banco o agente BCP [ Interbank

193-194327/1-0-99

BBVA Banco BBVA 5

0011-0130-0100003020

Todas nuestras cuentas estén a nombre de CAMARA DE COMERCIO DE LIMA - Ruc: 20101266819

Scotiabank

005-0000007180

Banco Scotiabank

000-20193061

o Tarjeta de crédito rodra realizar sus pagos con rapidez y total seguridad.

1. Ingresar a nuestra pdgina web: www.camaralima.org.pe
‘ V’SA 2. Buscar: Pagos online, parte superior derecha.

mastercard.

3. Ingresar datos de la empresa y/o persona que solicito el servicio.
4. Ingresar datos de la tarjeta de crédito y detalle del servicio.

indicando el RUC y/o DNI del depositante al asesor educativo.

5. Procesar pago.

Diners Club Luego de realizar el pago, enviar el voucher de pago

Hasta 6 cuotas sin intereses con tus tarjetas de crédito

BBVA J BCP‘ BBVA y 12 cuotas con BCP.

Exclusivo para VISA Preguntar por términos y condiciones.

e Billetera electronica tescaneay paga

)
BBVA

Considerar

Los horarios que estdn en la
programacién de todos los
eventos que se realice estdn
sometidos a cualquier cambio
por cualquier inconveniente
que se presente. *Los cambios
de los  horarios serdn
notificados con anticipacion.

Banco o agente Interbank



CAMARA
DE COMERCIO
LIMA

| CONTACTANOS

Lima ©& programasccl@camaralima.org.pe & 994 250 942
Provincias & cclprovincias@camaralima.org.pe © 981237156



